Outbound Sales - Business Development
Representative

Bliv en del af GoLean - pa fuldtid eller som studerende!

Vi udvider vores Business Development Representative team - og haber du har lyst til at veere med
til at revolutionere E-laering (og have det sjovt undervejs)

Er du en dygtig kommunikator og gnsker du at veere en del af et ambitigst team? GolLearn s@ger
flere telemarketing superstjerner til at styrke vores salgsindsats. Pa kun 6 ar er vi blevet farende pa
markedet for e-lzering, og vi har bl.a. en af Europas stgrste kapitalfonde Verdane i ryggen samt
vores knivskarpe hold bestaende af 40+ medarbejdere. Vi sgger nu flere dedikerede kollegaer, der
gnsker at tage del i vores vaeksteventyr

Men nok om os — det her skal jo handle om dig!

+ Du har gapamod og et steerkt drive og sa er du generelt god til at tale med alle slags mennesker.
Og bare rolig, vi skal nok treene dig og ruste dig til at blive en dygtig saelger der ikke lader sig sla ud
af et nej.

* Du elsker at lere og blive dygtigere, altsa: Du mener det faktisk, nar du siger “jeg ELSKER at fa
feedback”

+ Du ser muligheden for at komme med pa rejsen og udvikle dig sammen med os. Maske en videre
karriere indenfor salg? Eller hvad med Customer Success, maske Marketing? Vi veekster hastigt,
sa alle muligheder er abne.

Erfaring er altid godt, men ikke afgarende - bare du er "god til at tale med mennesker” og en fed
type, der passer ind i teamet.
Og hvad skal jeg s lave?
Din mission er kort og godt: At starte en professionel dialog pa telefonen og booke m@der med
direktgrer og HR-ledere, som er beslutningstagerne for implementering af vores fremragende E-
leering. Med pa salgsmissionen har du 16 cool kolleger - inkl. vores hamrende dygtige Sales
Executives, der sgrger for at det mgde du booker, bliver til endnu en glad GoLearn kunde!
Sa altsa ikke den slags telemarketing hvor du skal digte, presse og plage for at fa et "JA". Vi har
nemlig et fedt vaerdiskabende produkt, som rigtig mange af de kunder vi taler med synes er super
interessant - fordi det netop tapper ind i deres behov for Isbende kompetenceudvikling og traening.
Lidt om os:

« Vi er en broget (men utrolig sjov) flok, der huser alt fra sales executives i pane (og ens)

skjorter til leeringseksperter i farvede jakkesaet og selvfalgelig IT-folk i t-shirts

« Vi knokler benhardt for vores feelles mal: At skabe en europeeisk Netflix for online kurser til
erhvervslivet. Og ifalge Dansk Erhverv som tildelte os prisen "Bedste abonnementslgsning” i
2023 med folgende grund: GoLearn er for undervisning, hvad Netflix og Spotify er for serie-

og musik-streaming og en fortjent vinder af E-handelsprisen — sa gar det meget godt

- Vores arbejdsdag er altid lidt sjovere end andres og fyldt med high fives, sma og store
fejringer med kage, bobler og klapsalver, kaelegrise og GolLearn fester (hver eneste gang vi
kan finde en god undskyldning)

Du kan lsese mere om os her: https://www.golearn.dk/om-os
Og sa til alt det, der altid skal sta i et jobopslag — men vi mener det faktisk!

- Vi er en ung organisation, hvor der er hgijt til loftet og en super uformel tone

+ Vi har det altid sjovt — ogsa uden for kontoret. Vi tager nemlig hvert ar pa workcation, hvor vi
kommer hinanden ved i andre rammer

+ En aben og flad kultur, hvor high-performance og arbejdsgleede gar hand i hand

- Fede lokaler og gratis fithesscenter

.

Mulighed for at udvikle dig bade socialt og professionelt
- Vanvittig leekker frokostordning, gratis luksus kaffe og et altid fyldt keleskab med laekre
drikkevarer

Hvis du har leest med sa lezenge, sa er du jo lidt interesseret, ikke?
Sa hvad venter du pa? Fa da lige trykket pa "Ans@g" knappen, sé du kan blive en del af GoLearn.



Vi glaeder os til at hagre fra dig

Praktiske informationer

Arbejdstid: Vi tilbyder bade mulighed for at ivaretage jobbet som et studiejob med arbejdstid fra kl.
12.00-18.00, 2-3 dage om ugen eller pa fuldtid i tidsrummet kl. 8.00 — 16.00

Tiltraedelse: Hurtigst muligt. Vi afholder labende samtaler og fierner jobopslaget sa snart vi har
fundet kvalificerede kandidater — sa tgv ikke med at s@ge.

Arbejdssted: Borupvang 9, 2750 Ballerup
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